
PLANEJAMENTO ESTRATÉGICO
O caminho para um negócio sólido e lucrativo

Planejar é transformar ideias 
em realidade

É o alicerce para construir um 
negócio sólido e lucrativo, 

permitindo enxergar o futuro com 
clareza e agir com segurança.

Traçando  a rota do seu 
próprio empreendimento

Planejar significa saber onde você 
está, aonde quer chegar e quais as 

melhores estratégias para organizar 
seus recursos nessa direção.

Benefícios na adoção do Planejamento Estratégico

Redução 
Estratégica de 

Riscos

Maior controle 
financeiro

Aproveitamento 
de oportunidades

Clareza de 
objetivos e metas

Um bom plano ajuda 
a antecipar problemas 

potenciais e criar 
estratégias para evita-
los antes que afetem 

o negócio.

Proporciona uma 
visão clara de fluxo de 

caixa permitindo 
entender exatamente 

o caminho dos 
recursos da empresa.

Com a empresa 
organizada torna-se 

muito mais fácil 
identificar e agarrar 

chances reais de 
crescimento.

Define metas 
específicas e o 

caminho exato para 
alcança-las, mantendo 

o foco no que 
realmente importa.

Construindo seu próprio plano de negócio

1. Descreva a sua ideia
Defina o que vai vender, 

para quem e qual o 
diferencial competitivo de 

seu produto ou serviço.

2. Estude o mercado
Analise profundamente 

seus clientes, seus 
concorrentes e o setor em 

que pretende atuar.

3. Defina sua estrutura
Determine como o negócio 

funcionará, se físico ou 
online, se contará com 
equipe ou individual.

4. Planeje o marketing
Estabeleça as estratégias 
de comunicação e vendas 
para atrair, conquistar e 

manter seus clientes.

5. Organize as finanças
Projete custos, 

investimentos iniciais, 
lucros esperados e 

mantenha controle rigoroso 
do fluxo de caixa.

6. Estabeleça metas
Crie objetivos claros 

com prazos definidos 
para medir o progresso 

de seu negócio.

7. Revise e atualize
O plano é um guia dinâmico: 

deve ser revisado 
constantemente para 

acompanhar a evolução da 
sua empresa.
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